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Der TASPO Award - Unternehmen und Management

Geschaftsidee des Jahres

Gewinner

Die Katharina von Ehren International Tree
Broker GmbH (Hamburg) sucht fiir ihre Kunden euro-
paweit nach passgenauen Pflanzen flir deren Bauvorha-
ben. Das Unternehmen reist dafiir zu den europdischen
Baumschulen und ibernimmt dort eine eigene Qualitats-
kontrolle der ausgewdhlten Ware. Der Marktiiberblick des
Unternehmens spart seinen Kunden Transaktionskosten
und erlaubt ihnen, aus einem unendlich groBen Pflanzen-
pool zu schopfen. Kunden sind Investoren, Landschaftsar-
chitekten und Privatkunden, denen die ,,Baum-Makler"
ein sehr gutes Preis-Leistungsverhadltnis mit gesicherter
Qualitat, umfassenden Service und ungewdhnlichen Lie-
ferkombinationen bieten. Das Unternehmen kann bereits
auf verschiedene, erfolgreiche Projekte in ganz Deutsch-
land und Frankreich zuriick blicken. Unter anderem lieferte
es schon Pflanzen fiir Wacker Neuson in Miinchen, fiir eine
Allee in Berlin Mitte sowie fiir das Mahnmal der im Natio-
nalsozialismus ermordeten Sinti und Roma in Berlin.

Die International Tree Broker GmbH ist das erste Unter-
nehmen seiner Art in Deutschland. Inhaberin Katharina
von Ehren, Gartenbauingenieurin und Landschaftsarchi-
tektin, kann auf Vorerfahrungen in verschiedenen reno-
mierten Baumschulen im Ausland zuriick blicken. Mit ihrer
Partnerin, der Landschaftsarchitektin Maike Rohde, arbeitet
sie seit 2012 zusammen. Wichtig sind dem Unternehmen
vor allem ein enger Kundenkontakt und ein perfekter Ser-
vice. Fiir ihren umfassenden Marktiiberblick sind die bei-
den regelmdRig in Baumschulen unterwegs, erstellen Fo-
todokumentationen, holen Preise- und Logistikinformatio-
nen herein, achten auf das fiir das Anwachsen wichtige
Einhalten der Vorpflanzrhythmen, auf arttypischen Pflan-
zenaufbau, durchgefiihrte SchnittmaBnahmen und die
Ballenqualitat. ,Wir wollen vor allem eins", sagt Katharina
von Ehren: ,,Unseren Kunden wertvolle Zeit sparen.” Zeit,
die diese ansonsten fiir den fachkundigen Pflanzeneinkauf
aufwenden miissten.
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7 Frosch Exklusivstauden (Dietramszell)

B produziert und vertreibt ein Sortiment hochwerti-
o ger, widerstandsfahiger und winterharter (ypripe-
b dium -Ziichtungen unter der Handelsmarke
«Frosch Gartenorchideen”. Durch begleitende In-
s : fomaterialien und WerbemaRnahme erreichen
dlese in Katalogen und Gartnereien einen hohen Wiedererkennungswert und
stehen beim Kunden fiir hohe, gut weiter wachsende Pflanzenqualitdten.

Die GARTENIeben GmH (A, Zwettl) bietet
dem naturnahe gdrtnernden Kunden das Produkt
»Bio-Guss, Tee fiir Pflanzen”, einen organischen
Biodiinger im Aufgussbeutel. Daraus ldsst sich mit
Ndhrstoffen und pflanzenstarkenden Mikroorga-
nismen angereichertes GieRwasser herstellen.

Der Pflanzentee wurde gemeinsam mit verschiedenen Forschungseinrichtungen
entwickelt und hat schon mehrere Auszeichnungen bekommen.

== | Der Hephata-Gartenshop (Monchenglad-
S . bach) hat das Produkt ,Berlinde” entwickelt:

s Eine kleine Linde in einer Designerverpackung als
& nachhaltiges Souvenir fiir Berlin-Besucher. Die
§ |dee wird werbewirksam iber Flyer und Internet

8 begleitet. Sie ist so konzipiert, dass sie von behin-
derten Menschen produnert und verpackt werden kann und diesen damit im
Rahmen der Hephata-Werkstatten fiir behinderte Menschen Arbeit bietet.

Ihre Gartenpfleger (Reutlingen) bieten ih-
ren Kunden ein individuelles Gartenpflegekonzept
als Jahresabonnement. Die dadurch stetige Prasenz
in den Kundengdrten, die Aufmerksamkeit fiir

| Kundenwiinsche, aber auch kleine, selbstgefertigte
Geschenke fiihren zu einer vertrauensvollen Kun-
denbindung, zu Zusatzauftragen und lieBen die Unternehmensumsdtze deutlich
klettern. Die Gartenpfleger sehen im Gartenabo einen Trend der Zukunft.
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