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Im Jahr 2011 gründeten die beiden 
Pflanzen-Expertinnen die „Tree Broker 

GmbH“ und der Bedarf ist in den letzten 
Jahren immer weiter gestiegen. Es ist ein 
Business-to-Business-Geschäft und ih-
re Kunden sind Fachfirmen des Garten- 
und Landschaftsbaus. Die Projekte, die 
sie betreuen, befinden sich in der DACH-
Region. Mehrheitlich sind das private 
Investoren wie beispielsweise Firmen-
gärten, Wohnungsbau- oder Hotelan-
lagen, sowie private Parks und Gärten. 
„Wir fahren quasi als „Pflanzen-Scouts“ 
in die Baumschulen und schauen uns 
die Pflanzen bei den verschiedenen Spe-
zialisten vor Ort an“, erzählt Katharina 
von Ehren. Sie hat sich schon immer für 
Pflanzen aller Art interessiert und früh 

Lebendes Kapital, 
  das wächst!

Während der Beruf des „Tree Brokers“ in den USA seit den sechziger Jahren etabliert ist, gilt er hierzulande 
noch immer als exotisch. Nach einem längeren Aufenthalt in den USA, hat sich Katharina von Ehren mit 
ihrer Geschäftspartnerin Maike Rohde als Baum-Maklerin in Hamburg selbstständig gemacht. 

entschieden, eine Ausbildung als Baum-
schulgärtnerin zu machen und Garten-
bau zu studieren. 

Jeder Baum hat eigene Bedürfnisse

Bei der Auswahl der Bäume in ihrem 
mehrere hundert Baumschulen umfas-
senden Lieferantenstamm, schauen sie 
und Maike Rohde durch ihre „Experten-
brillen“, um die Qualitäten zu prüfen. 
Dabei müssen sie sich aber auch nach 
den Wünschen der Kunden richten, bei-
spielsweise was den Habitus oder das Al-
ter des Baumes angeht. „Wir suchen die 
Bäume „passgenau“ für unsere Auftrag-
geber aus“, betont Katharina von Ehren. 
Schließlich habe jeder Baum seine eige-

nen Standortbedingungen. Manchmal 
werden die Bäume dann auch zu beson-
deren Ereignissen gepflanzt. 

Durch die Zusammenarbeit mit vie-
len verschiedenen Baumschulen ist das 
Portfolio der Tree Broker sehr umfang-
reich. Es reicht vom Sämling bis zum 
60-jährigen Baum. Damit können Ge-
wächse jeder Qualität geliefert werden. 

„Uns macht es einfach 
riesigen Spaß, so ein tolles 

Produkt zu verkaufen“
Maike Rohde
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Katharina von Ehren und Maike Rohde sind Baum-Maklerinnen
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Expertenblick auf die Bäume

Bei besonders alten und damit vo-
luminösen Bäumen können Sonder-
transporte notwendig werden. Bei den 
Projekten kommen Kräne zum Einsatz, 
die die oftmals tonnenschweren Bäume 
an ihren neuen Standort bringen. 

Eigene Lieblingsbäume und Trends

Beide Frauen haben auch ih-
re eigenen Lieblingsbäu-
me. Während Katharina 
von Ehren die Hainbuche 
schätzt, weil sie eine schö-
ne Herbst-Färbung zeigt, 
dicht verzweigt und viel-
seitig einsetzbar ist, freut 
sich Maike Rohde, wenn 
sie einen Esskastanien-
Baum sieht. Auch die-
se hat eine goldgelbe 
Herbst-Färbung. „Au-
ßerdem esse ich ger-
ne Maronen“, lacht sie. 
Einer der beliebtesten 
Bäume sei derzeit der 
Eisenholzbaum, da 
sich die mehrfarbig-
bunte Herbstfärbung 
bereits ab Spätsommer 
zeigt. Auch lässt er sich 
gut schneiden und bei-
spielsweise als Schirm-
form verwenden. Aber 
die Trends seien auch 
hier dynamisch und wür-
den sich immer verändern. 
Inzwischen läuft die Firma 
der beiden Geschäftsfrauen 
so gut, dass sie vor einigen 
Jahren einen zweiten Standort 
im niedersächsischen Ammerland 
eröffnet haben. Katharina von Ehren 
und Maike Rohde betonen immer wie-
der, dass sie sich keinen schöneren Be-
ruf als ihren vorstellen könnten. „Durch 
die Pflanzenvielfalt unseres Portfolios 
sorgen wir für Artenreichtum, denn Bio- 
diversität entsteht durch Vielfalt “, sagt 
Katharina von Ehren. 

von Ida Katnic 

https://international-tree-broker.de/
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Die meterhohen Bäume müssen 
vorsichtig mit einem Kran auf den 

Transporter gehoben und über das 
Gewicht des Erdballens bewegt werden

„Wir haben schon 
Bäume für Taufen oder 
runde Geburtstage geliefert“

Katharina von Ehren


